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1 Premessa 

Dalla revisione 7.7.0 l’elaborazione Riepilogo Venduto si arricchisce di dati comparativi e di indicatori 
sull’andamento delle vendite. 
 

 
 

2 Le novità 

La funzione è stata aggiornata nei valori ed arricchita di dettagli, in particolare: 

• Aggiornata nei valori, sono stati inseriti il numero Clienti e il numero di Pezzi venduti; 

• Arricchita di dettagli, cliccando sui blocchi colorati si apre una finestra con i dati inerenti al valore 

scelto. La finestra ripropone sezioni dell’elaborazione Importi venduto, consentendo una lettura dei 

dati facilitata e più rapida. 
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 Aree funzionali 

La maschera può essere suddivisa in schemi logici rappresentati nell’immagine seguente. 

 

Le aree funzionali sono: 

 Filtri 

 Intestazione e periodo 

 Valori e selezione dettagli 

 Legenda 

 Note operative 
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2.1.1 Filtri 

 

L’elaborazione consente l’inserimento dei filtri: 

 periodo e fascia oraria 

 servizio notturno 

 tipo prodotti (normali, DPC ed entrambi) 

 operatore 

 raggruppamento 

2.1.2 Intestazione e periodo 

 

I filtri impostati, con il calcolo degli effettivi giorni lavorati nel periodo selezionato, vengono riepilogati nel 

pannello di intestazione. A questo si aggiunge il periodo di confronto, qualora si selezioni uno dei tasti 

presenti in alto a destra, che permettono di impostare le modalità di valutazione della crescita o decrescita 

dei valori analizzati. 

Le modalità di confronto sono 3: 

 Periodo precedente 

 Anno precedente 

 Media annua 

Il periodo precedente permette il confronto tra due periodi temporali adiacenti, a titolo di esempio la 

settimana corrente con la precedente, il mese passato con quello precedente, quest’anno con l’anno scorso. 

L’anno precedente permette il confronto tra un periodo dell’anno corrente ed il medesimo dell’anno 

precedente, ad esempio agosto di quest’anno con agosto dello scorso anno. 

La media annua permette il confronto del dato del periodo indicato con la media annua moltiplicata per i 

giorni lavorati del periodo. 
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2.1.3 Valori e selezione dettagli 

 

2.1.3.1 Venduto Netto 

Cliccando sul blocco del Venduto Netto, importo della vendita al netto di sconto, si potrà avere il prospetto 

di tutti gli importi di cassa, distinti per venduto SSN e gli importi di vendita totali. 

 

 

 

2.1.3.2 Sconto 

Cliccando sul blocco Sconto, importo che include sia lo sconto prodotto che di cassa, si potrà avere la 

visualizzazione di tutti i valori di sconto che determinano il totale in questione. 
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2.1.3.3 Clienti e Pezzi 

Il blocco Clienti e Pezzi riassume due valori chiave della farmacia: numero di clienti e numero di pezzi venduti, 

cliccando il blocco si ottengono i dettagli comprensivi dei valori medi: 

 dei clienti, distinti per tipologia di vendita e per tipo di pagamento 

 degli scontrini, suddivisi per vendita libera e mutualistica, per scontrini comprensivi di etico e parafarmaco 

 dei pezzi, in relazione agli scontrini, agli sconti e agli importi 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

2.1.3.4 Ticket e Quota 

I due valori nel dettaglio permettono una visione dettagliata della componente SSN e di tutti i dati relativi 

alle ricette farmaco e autorizzate. 
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2.1.3.5 Cassa 

La posizione centrale e il risalto è dato al valore fondamentale: quello di Cassa. 

Si scende nel dettaglio degli importi di vendita: Netto, Lordo, Costo, Margine e di tutti i valori di incasso e di 

sconto. 

2.1.3.6 Costo medio 

Il costo medio complessivo dei prodotti venduti è l’unico blocco a non presentare dettaglio. 

 

2.1.3.7 Margine e Margine percentuale 

Il Margine, calcolato sottraendo il costo medio all’imponibile al netto di sconto, offre come dettaglio 

l’elaborazione degli ultimi tre anni con il valore di margine distinto per mese. 

 

 

 

 

 

 

 

 

Margine percentuale, di cui il cruscotto mostra con immediatezza l’andamento, quanto il colore di sfondo 

determinato da una percentuale soglia personalizzata. 

Al dettaglio si ha l’elaborazione degli ultimi tre anni con il valore di margine percentuale distinto per mese. 
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Il blocco riassume due valori chiave della farmacia: numero di clienti e numero di pezzi venduti. 

2.1.4 Legenda 

Il processo di elaborazione di questi valori è esplicitato in modo permanente nel pannello al di sotto della 

legenda. 

 

2.1.5 Note operative 

Le modalità operative di confronto sono rese evidenti nel pannello in basso, per chiarire ogni eventuale 

dubbio. 
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3 I confronti 

Una delle novità più importanti è la possibilità di confrontare i dati estratti con le medie di periodi 

predefiniti, avendo riscontri in percentuale e graficamente mediante una freccia il cui colore segnala 

l’andamento di crescita o decrescita rispetto al periodo precedente.  

 

 

Il periodo di confronto è selezionato nei pulsanti in altro a destra ed esplicitato nel pannello a piè di finestra. 

 

Il confronto in ogni caso è ricalcolato su un dato di media giornaliera del periodo indicato. 

• Periodo precedente. Il periodo può essere il corrispondente intervallo che precede l’intervallo stesso 

scelto, ad esempio selezionati 3 mesi confronterà con i 3 mesi precedenti (selezionato giugno-agosto 

il confronto opererà su marzo-maggio). 

• Anno precedente. Il periodo può essere confrontato con lo stesso dell’anno precedente.( selezionato 

1/1/2017 -1/10/2017 confronterà con 1/1/2016 -1/10/2016) 

• Media annua. Il periodo può compararsi con il valore di media dei 365 giorni precedenti. ( selezionato 

1/1/2015 -31/10/2015 confronterà con 1/11/2015 -31/10/2016.) 

 

Per maggior precisione dei dati, i valori percentuale sono tutti calcolati sulla media dei valori per i soli 

giorni lavorati, e non sui valori assoluti, per rendere il dato più realistico possibile. 


